
7月 24日，六盘水市钟山区
保华镇海螺村的烤烟房传来淡淡
烤烟香味，时下正是烟叶采摘烘
烤季，村民穆小敏打着手电筒，
从烤烟房的小窗里依次查看烟叶
色泽。

“品质越好，卖价越高。守着
烤烟，也能把日子过红火。”穆小
敏的脸上写满喜悦与底气，而5年
前的她从来没奢望在家门口就能
过上赚大钱的生活。

她的故事，就是海螺村发展
最生动的注脚。

近年来，海螺村鼓励党员创
办个体经济、民营经济，以党员
带动群众创业，努力将村里产业
做大做强。

计划年产1200吨的粉丝加工
厂建起来了，成片的烟叶种起来
了，环境卫生好起来了……穆小
敏听到越来越多从家乡传来的好
声音。

外出打工的她，“回家”这个
念头一天比一天强烈。

2020 年，穆小敏回到海螺
村，算了一笔经济账，决定从种
烤烟开始试水。

为鼓励村民种植烤烟，海螺
村在帮扶下建起有近40栋加工室
的烤烟房，每栋一年仅需支付350
元费用。加工高峰，穆小敏一口
气租下15栋。

从开始的50亩，到现在，她
又带动弟弟和女婿加入，全家共
种植烟草200余亩，每年增收20
万元以上。

靠着种烤烟，她在市区买了
房子，方便孩子们在城里读书，
家里又添置了汽车，方便照看烟
田也方便照看孩子。

“无工不富，无农不稳”，海
螺村党委书记陈林常将这句话挂
在嘴上。现在海螺村不仅发展起
烤烟养殖，魔芋种植、旅游等多
元产业也开展得如火如荼。

陈林告诉校媒融合调研组，
2024 年海螺村集体收入达 94 万
元。

海螺村涌现出越来越多像穆
小敏这样的“创业者”。

“黑花杆、白花杆、绿花杆
……不同的海拔要种不同的品
种，这是我自己摸索出来的。”魔
芋种植大户田茂昌蹲在田里，扒
开叶片观察魔芋生长情况。

种过香菜，种过玉米，2020
年，考虑到种魔芋经济价值高，
田茂昌在村里鼓励下，大胆尝试
魔芋种植。他爱琢磨、爱动脑，
参加村里组织的培训之余，总想
着怎么把魔芋种好。

通过几年的种植，他摸索出
最适合当地魔芋种植的模式与品
种。“魔芋是半阴植物，和玉米套

种能起到遮阴的效果，魔芋产量
大大提高了。”田茂昌说。

现在他不仅是种植大户，还
成了魔芋专家，主动教授村民种
植技术。村里土地不够，又到邻
村流转土地，魔芋种植面积达到
200余亩，农忙时节，周边村庄村
民都来打短工，一年光支付出去
地租、务工费都将近15万元。

海螺村地处著名的凉都，“每
年夏天全国各地过来纳凉的乘客
络绎不绝。”当了海螺村党委书记
12年的陈林自豪地说，依托凉爽
的气候，海螺村鼓励村民发展民
宿，已小成气候。

“今年已经接待最少 6 波旅
客，根本接待不过来，前两天我
还介绍了几十人去旁边家。每天
要保证客人吃得好、不重复，可
把我愁坏了”。村民冯朝江有了幸
福的“烦恼”。

几年前，冯朝江也是外出务
工的一员。在苏州经营服装厂13
年后，最终因为厂子不景气灰心
地回到家乡，却在这里又重燃了
希望。

看着家中的闲置房屋，结合
当地气候优势与旅游产业，冯朝
江多番考察后，决定发展民宿经
营。

“现在人们旅游需求高，房间
里要有独立卫生间、要有衣柜、

硬件设施要齐全……”他脑子
活，头头是道地讲着自己的“致
富经”。

现在他经营着2400平方米的
民宿，一天最多可以容纳80人住
宿。带动附近村民也纷纷将自家民
房改成民宿，吃上了“旅游饭”。

“我们下一步要将分散作战的
民宿联合起来，进行公司化运

营，对服务和价格制定相应的标
准。”陈林信心满满地说，目前已
经有20多家民宿想加入进来呢！

不远处，海螺村的村歌响
起，“远方的客人，来海螺哟，跳
起舞来唱起歌，唱得山花满山
合，醉了你我醉海螺……”
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凉都海螺村返乡创业者：

“家门口也能赚大钱”
本报记者 岳端 实习生 邱颋钜 郭文兵

关岭九仙景区

不仅藏着清凉，更藏着文化
本报记者 尚宇杰 实习生 谭罗慧 余会菊 龙开凤 杨青春

近日，由贵州民族大学旅游与航
空服务学院师生团队，联合贵州日报
组成的校媒融合调研组，走进关岭九
仙旅游景区，只见石幔飞瀑在溶洞中
飞挂，碧水激流在洞穴间穿梭，一艘
艘橡皮艇“漂”入黔中秘境，让游客
尽享阵阵清凉。

眼下，正值避暑旅游旺季，九仙
景区迎来了一波小高峰，景区日均接
待游客量千余人次，游客主要来自广
东、四川、重庆等地，景区溶洞观
光、洞穴漂流、九仙水世界备受游客
推崇喜欢。

“四川温度太高了，所以我们选
择来到贵州关岭九仙洞天景区玩，这
里是避暑的好地方。”刚刚体验完漂
流项目的四川游客杜宜丰开心地说。

九仙旅游景区由“九仙洞天”
“九仙洞漂”“洞天海啸”“亲子乐
园”“九天瑶池”五大景点组成，是
一处集观光、休闲、游乐、互动于一
体的国家4A级旅游景区。其中，“九
仙洞天”洞道总长13公里，分上下
五层，总面积达30余万平方米，目
前已开发3公里，10余万平方米。

最具代表性的“梦幻深渊”，由
地下大裂谷天然构造而成，被誉为世
界奇迹。“九仙迎宾”“天界仙门”

“九天玄宫”等景点各具特色、景观
壮丽，令游客叹为观止。中国溶洞协
会会长朱学稳盛赞：“九仙洞天，天
下奇观”；中国工程院院士卢耀如曾
题词：“天工塑造，胜景洞天”。

“九仙洞漂”全长3.9公里、垂直
落差达59米，穿行于奇幻多变的喀
斯特溶洞之间，融合黑洞漂流、海底
漂流、峡谷漂流等八大体验段落，被

誉为“目前国内最刺激的洞穴漂流项
目”。

沿途人工雕刻的石林奇观在灯光
映衬下幻化为“龙宫”“石幔飞瀑”
等奇景，游客仿佛穿行于一幅幅动态
山水画卷之间，在速度与激情中感受
沉浸式的清凉探险。

除漂流之外，“洞天海啸”“亲子
乐园”等游乐设施也吸引了大量游客
驻足体验，既能观景赏洞，又能亲水
嬉戏，景区整体游览时间每天可达
5—6 小时，文旅体验链条不断拓
展，产品内涵与外延显著提升。

佳酿遇美景，酒旅融合催生山间
烟火气。在九仙洞漂的溶洞深处，一
座依岩而建的小酒馆悄然藏于奇景之
间，成为吸引游客驻足的一大亮点。

酒馆设在溶洞中段，游客走累
了，正好可以歇脚，品尝九仙洞藏。
酒馆依托溶洞天然岩壁搭建，中途设
有科普牌介绍酱香型白酒酿造的基本
工艺，既满足了不同游客的休憩需
求，又巧妙融入了贵州地道的酱香型
白酒文化。

“我们希望打造的不只是‘清
凉’，更是一个可以讲故事的漂流。”
九仙景区副总经理刘毅表示，景区的
独特不仅在漂流本身，更在漂流之上
的文化叙事。

调研组在洞内观察到，沿线已设
置部分科普牌，向游客介绍喀斯特溶
洞的形成原理，让“看得见的钟乳
石”变成“看得懂的地质课”，推动
漂流体验向知识体验的跃升。

距黄果树大瀑布景区仅20公里
的九仙景区，巧用区位优势创新套票
组合破局引流困境，创新推出“黄果

树+九仙漂”套票组合，瞄准黄果树
旺季限流下的游客溢出需求，成功引
导游客“错峰体验”。

“联动套票既为游客提供了限流
时的新选择，也让更多游客感受九仙
洞漂的独特魅力。”刘毅介绍，联票
策略实施后，不仅盘活了周边客流资
源，也有效破解了“酒香也怕巷子
深”的引流瓶颈，景区客流量增加了
10%。

除了酣畅玩水，关岭的康养旅居
服务更是吸引广大游客远道而来。黄
果树森林医养基地依山而建，通透雅
致的客房推窗见绿，工作人员的热忱
服务让异乡游客倍感温暖。在这里，
游客可在活动室放声高歌，亦可体验
特色康养理疗，在动静之间舒展身
心，把旅居过成向往的日常。

调研过程中，调研组成员通过游
客访谈与问卷调查收集了一手反馈，
游客普遍对九仙洞漂带来的清凉感与
奇幻景观给予高度评价，认为“漂得
过瘾、景也震撼”，尤其是溶洞内部
的光影效果和石林奇观令人印象深
刻。

“这里的服务、硬件设施感觉都
很好，客户的诉求都能得到满足，这
是我们第二次来了。”湖南游客黄启
新坦言。

不仅藏着清凉，更藏着文化。九
仙景区之所以打动人心，关键在于

“借势、挖潜、融情”上的努力，景
区的探索路径为贵州漂流品牌注入了
新思路，九仙景区的故事，还在继
续。

指导老师：张晶 王婵娟 王璐瑶

周寨村“产业筑基、直播赋能、村企联动”模式

酸辣粉“嗦”出十亿产业
本报记者 龙海若 实习生 周承桃 陆丽娜 吴文军 朱飞翔

“叮！叮！叮！”随着三声清脆的
开单提示音响起，陈薯电商直播运营
中心瞬间被点亮。直播间内，主播们
精神抖擞，手里拿着“陈薯”酸辣粉
对着镜头热情洋溢地推介道：“家人
们，想吃最地道的川渝味？看看我们
陈薯纯红薯粉！零添加，软糯Q弹，
今天下单还送三包调料！来，我们第
一波三、二、一——先上100单，手
慢无！”随着中控娴熟的操作，直播
间屏幕滚动刷新着新的评论和点赞，
后台订单数字不断跳动。

无人机镜头掠过铜仁市思南县三
道水乡的苍翠山峦，这里是周寨村最
繁忙的一片厂区——贵州佳里佳农业
发展有限公司。这里不仅是红薯的魔
法工厂，更是被直播电商点亮的乡村
振兴高地。近日，贵州民族大学校媒
融合调研团踏上这片充满生机的土
地，探寻周寨村依托“红薯产业
+电商直播”实现乡村振兴的实践路
径。

贵州佳里佳农业发展有限公司作
为周寨村红薯产业的龙头企业，在电
商直播领域成绩斐然。公司董事长张
诚回忆起创业历程，感慨万千：

“2020年，我们看到了电商直播的潜
力，决定建立陈薯电商部。当时，我
们四处招募人才，最终吸引了20余
名返乡大学生加入。”创业初期，困
难重重，团队缺乏经验，直播效果不
佳，但他们没有放弃。“当时没人懂
直播，全靠自己摸索。”通过自主培
训，不断学习直播技巧、产品知识，
经过无数次的实践摸索，直播团队终
于逐渐找到了适合自己的风格和运营
模式。

目前，该公司拥有 40 多位主
播，共 12 个直播间销售红薯酸辣
粉。同时，在国家政策的支持下，佳
里佳的“陈薯”酸辣粉发力跨境电

商，成功走向世界。“我们2024年8
月通过国际线上平台完成首单交易，
目前产品已销往新加坡、泰国等东南
亚市场，有望在未来两到三年内逐步
扩大海外市场份额。”站在灯火通明
的直播间外，张诚难掩自豪：“从
2021年销售额首破千万元，到2022
年破亿元，今年销售额预计突破 10
亿！酸辣粉就是我们的‘金扁担’，
一头挑着家乡的红薯，一头挑着全国
消费者的餐桌。”

佳里佳公司的标准化生产车间，
空气中弥漫着红薯的甜香。清洗、粉
碎、过滤、蒸熟、晾晒……经过数道
工序，本地红薯蜕变成晶莹的粉条。
村民李国富正熟练地操作着烘干设
备：“以前种红薯卖给收购的贩子，
一斤才几毛钱。现在厂里保底收购价
一块五，我还在厂里上班，每月工资
四千多元！”他身后的仓库里，打包
成箱的“陈薯”酸辣粉正被装上物流
车，发往全国各地。

周寨村村委会主任王勇翻开一本
厚厚的账本，账目数字展现着山乡巨
变：“周寨村曾经产业发展单一，人
均年收入不到3000元。现在全村
围绕红薯产业，形成‘一企带
四社’模式——佳里佳公司带
动种植、加工、营销、资金互
助四个合作社，去年人均可
支配收入达到2.8万元！”他
指着村委会墙上的“乡村振兴
示范村”奖牌感慨：“小小红
薯做成亿元产业，直播电商就
是那根点石成金的手指。”

乘着直播电商的春风，周寨村
的基层治理也进行了“云端”改革。
今年3月以来，每月最后一个周六晚
8点，村委会通过直播间向村民宣传
国家政策、通知村务“新鲜事”等内
容，村民足不出户就能参与全村会

议。镜头前，王勇正通过“云端村民
会议”讲解医保新政，数百名村民在
线观看。会议结束后，直播间即刻

“变身”为带货现场，推广村企合作
的红薯产品。“直播间就是我们的第
二办公室！”王勇展示着后台数据：

“上次会议后两小时带货额就破5万
元。村集体增收了，村民参与治理的
热情更高了。”这种“村务直播+电商
带货”的循环模式，让基层治理的

“最后一公里”变成了致富增收的
“高速路”，形成治理与增收的良性循
环，为村庄发展注入强劲动力。

当手机成为新农具，直播变成新
农活，周寨村“产业筑基、直播赋
能、村企联动”的模式，为乡村振兴
提供了极具价值的实践样本，流量与
土地碰撞出的火花，点亮越来越多农
民的致富梦想。

指导老师：伍顺比 成嘉廷
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贵州佳里佳农业发展有限公司红
薯酸辣粉生产车间。

游客在关岭九仙旅游景区漂流。

溶洞深处的石林奇观在灯
光映衬下幻化为奇景。

田茂昌（右一）与贵州民族大学政治与经济管理系师生交谈。

穆小敏查看烟叶烘烤情况。

冯朝江经营的民宿。


